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ATYPIQUE : VOTRE CV POUR CONVAINCRE

Pour quoi ?
Optimiser son CV, méme ceux ressentis comme « difficiles a vendre », afin de décrocher
davantage d’entretiens et de les transformer plus facilement en propositions.

Personnes avec accident de parcours (par ex. longue période hors emploi)
Personne se pensant handicapée par leur age dans leur recherche d’emploi

Par qui ? ~

Marine Griot

Marraine, formatrice animateurs/ices, consultante en reconversion
professionnelle, créatrice du MOOC « Antidote : déminez les
objections pour convaincre les recruteurs »

J

Focaliser sur les attentes des recruteurs ciblés
Mettre au point une argumentation positive solide
Anticiper les objections et savoir y répondre
Quand ? ~
Apres validation du PPF (notamment pour les personnes visant un changement/transition
de carriére significatif)

J
En pratique ? ~
2 sessions d’1/2 journée
En distanciel
Fournir son CV actuel + poste visé + tableau RP

J
Intéressé«e ? \

Voir les sessions déja planifiées sur planning général des ateliers intergroupe (détails
d’inscription indiqués pour chaque session)
Ou contacter les ateliers intergroupes a ateliers.intergroupes@avarap.asso.fr



https://calendar.google.com/calendar/u/0/r?cid=YXRlbGllcnMuaW50ZXJncm91cGVzQGF2YXJhcC5hc3NvLmZy

